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Objectius del projecte

1.
2.

Integrar els coneixements adquirits al llarg del curs en un projecte practic i coherent.

Aplicar procediments técnics de muntatge, configuracié i manteniment d’equips i
xarxes.

Planificar i organitzar el treball de manera eficient, seguint una metodologia de projecte.
Utilitzar correctament eines de gestid, documentacid i comunicacio técnica.
Resoldre incidencies i problemes técnics amb autonomia i capacitat d’analisi.

Treballar de forma col-laborativa i responsable, assumint rols dins del grup de treball.

. Presentar i defensar el projecte amb una documentacio clara, estructurada i ben

presentada.

Reflexionar sobre el procés de treball i proposar possibles millores o ampliacions
futures.



1. Gestio de bases de dades

En aquest apartat mostro el com vam crear les bases de dades de la
nostra empresa

1.1.Creacid de les bases de dades de gestio de

personal | inventari

En aquest apartat es veu com he creat dues bases de dades de la
meva empresa, una per al personal de la empresa I una altra per al

inventari de la empresa

Figura 2: Menu de la base de dades
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1.2 Base de dades final | completa

En aquesta tasca hem realitzat una base de dades completa per a
finalitzar la anterior, d’ aquesta manera aplicant totes les noves

dades I millores
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Figura 4: Forulari Final de la base de dades



1.3 Creacio d’ un video sobre una entrevista de la
nostra empresa.

Vam crear un guié I un video sobre una entrevista que ens
realitzaven per donar a presentar la nostra empresa, el gui havia de
ser unes 6 escenes.

Figura 5: Guid del video de la empresa



1.4 Presentacio de la nostra empresa.

Vam crear una presentacio de google en la cual describiem la
nostra empresa de manera mes “grafica” per tant més visual,
perfecta per presentar en public amb un guié preparat.

TechNova Solutions

Innovacid digital per a empreses modernes.

) TechNova

Alex Navarro Palau - 2SMXab

)

Figura 6: Presentacio visual de la empresa
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2. Portafolis digital | web

En aquest apartat explico el com vam crear, publicar I validar la
nostra pagina web

2.1 Creacio del portafolis amb presentacid personal

En aquest apartat, es on vam crear la pagina principal del nostre
portafolis el cual es una presentacio personal nostra, on es veu una
petita descripcio, una foto nostra I les nostres xarxes socials
principals.

C @ Fier E/PROJECTE%20UNTERMODULAR/presentacio.html

Portafolis d'Informatica
Presentacié personal

Sobre mi
Foto personal

ALEX NAVARRO
Student in Albesa

Hey, I'm Alex. I'm a studer Albesa. | am a fan of

ad my blog with a

Figura 7: Index del portafolis



2.2 Area Comercial de I’ empresa

En aquest apartat ens vam dedicar a documentar estrategies
comercials, productes, serveis dedicats a la nostra empresa, ja sigui
la politica de preus, els objectius a llarg plag etc...

) Fitker  E/PROJECTE%20UNTERMODULAR/areacomercial. html

Portafolis d'Informatica
Area comercial de I'empresa

Presentaci6 de I'empresa

TechNova Systems

TechNova Systems és una empresa tecnologica dedicada al [ ives. Ofereh de manteniment de sistemes, disseny web,
i tecnolégica. L ambi 6 és princi

2 empreses i insti od
amb seu a Lieida i clients distributts arreu de Catalunya

Estrategies i objectius comercials

ncia al ogi digitals i professionals.

oo .
estratagia de marqueting de continguts.

Politica de preus

Els preus ¢s dete
larg termini

‘segons la complexitat | el velum dels projectes, mantanint un equillri entre qualtat i rendibiltat. Es fan promacionen

icitat

Linkedin, Instagram i X per promocionar sarveis i projectss.
it articles técnics al blog corporatiu.

res tecnolégiques ijernades de formacio.

educativs.

Figura 8: Pestanya de l'area comercial de I' empresa
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2.3 Publicacid i validacio de la web amb TAW

En aquest apartat vam publicar la nostra pagina web a un servidor
public per penjar webs, tambe vam passar la pagina per un
corrector d’ accesibilitat la cual va convertir la pagina en 100%
accesible.

anavarro9 v

Portafolis d'Informatica

< Share

Last updated 2 weeks ago
62.89 KB) of your 1 GB storage.

andwidth this month.

Home > projecte B NewFile B New Folder © Upload

1 about.png 167.1 KB 1 month ago B Rename 8 Delete
] analisi.html 7.02 KB 2 weeks ago @ Edic [l Rename 8 Delete

| areacomercial.html 4.12 KB 2 weeks ago  Edit B Rename @ Delete

] canvas.html 2.97 KB 2 weeks ago # Edit i Rename @ Delete
1 captura de pantalla 2025-10-01 09... 17022 KB 1 month ago B Rename @ Delete
I genially.html| 2.44 KB 2 weeks ago @ Edit W Rename @ Delete

I index.html 2.85 KB 2 weeks ago  Edit WRename @ Delete
Ol presentacio.htm! 2.31 KB 2 weeks ago # Edit W Rename 8 Delete
style.css 1.15 KB 2 weeks ago  Edit W Rename @ Delete

Figura 9: Portafolis pujat al neocities (servidor web)
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2.4 Creacio de formulari de valoracio.

En aquest apartat vam crear un formulari de google en el qual
haviem de valorar la satisfaccié del projecte, recollint respostes |
enllacant-les en un excel, adjuntat tant el formulari com el excel a la
pagina web.

E Valoracié personal del Projecte de Sintesi [3J Yy ® © b o @ g Publicat TE H @

Preguntes  Respostes )  Configuracié

®
Valoracio personal del Projecte de Sintesi 9
Aquest formulari esta per valorar el com s’ ha fet el projecte de sintesi durant el curs, Tr

=]
Quin ha estat el teu principal aprenentatge en el Projecte de Sintesi?

=
Text d'un; posta bl

Com valores la teva implicacié personal al llarg del projecte? *

Text d'una resposta llarga

Quin tipus de tasca t’ha resultat més interessant?

Creacié de pagina web
Creacié de bases de dades

)
9@ Documentacié del POF

Figura 10: Creacié d'un formulari accesible
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2.5 Fer un analisi del mercat sobre la nostra empresa

Per realitzar el analisi del mercat, vam haver de buscar els nostres
proveidors tant a nivell regional com nacional com internacional,

de mateixa manera que amb els competidors [ també vam realitzar
un DAFO de la nostra empresa.

Plataforma internacional amb accés a components variats i enviaments globals.

AliExpress

AliExpress

Gran varietat de

eBay Pro

ebay

Accés a components

Analisi DAFO

a preus baixos, i més llargs.

i subhastes pi

Fortaleses Debilitats Oportunitats Amenaces

« Servei rapid i dncia de 5 + Demanda gonstanl de « Competéncia elevada.
proper. : s R ) « Clients que prefereixen

externs. + Creixement del sector -
. ;:::109“ aitzat + Limitacié de recursos en tecnologic. SUDS(.IluII enlloc de reparar.
S comparacié amb grans + Interés en serveis + Canvis en la tecnologia que

* Adaptacié a empreses. ecoldgics i requereixen formacié

cada client. sostenibles. constant.
Reflexio

TechNova Systems pot aprofitar la seva proximitat i flexibilitat per fidelitzar clients. Cal reforgar la gestio de proveidors i mantenir-se actualitzat
en noves tecnologies per seguir sent competitiu.

Figura 11: Pestanya del analisi del mercat de la empresa
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